
おかげさまで過去最高の発行部数１３．２万部を記録し絶好調の「Ｍａｒｔ」ですが、好調の秘密は、な
んと言っても読者のパワー。誌面の中心を担う読者達は港北ＮＴや幕張・浦安に代表される「ニュータ
ウン」のコミュニティリーダーでもあります。「ル・クルーゼ」や「ＩＫＥＡ」「コストコ」そして、話題沸騰中の
「ホームベーカリー」といった、今どきの主婦の話題には欠かせないブームの数々はＭａｒｔから始まった
と言っても過言ではありません。郊外型ショッピングモールや大型外資系小売店で買い物をし、好奇心
旺盛で日々の生活を楽しむ彼女達の新しい生活スタイルは今や時代の主婦の主流になりつつあります。
そんな、時代の消費をリードする彼女たちの冬の関心事は「ボーナス」。
原油高・原料高と家計に厳しい時代だからこそ、本当に価値のある必要な商品を選びたいものです。
可処分所得も高く、消費意欲旺盛な「Mart」読者を、是非年末商戦のターゲットに加えてください。

「この冬 ボーナスで
買いたい、殖やしたい！」

「この冬 ボーナスで
買いたい、殖やしたい！」

本誌タイアップに加え、公式HP上にて特設タイアップページを連動して制作いたします。
特設ページからは各クライアント様HPへリンクいたします。

○誌面×公式HPの連動

＜企画料金＞＜企画料金＞

●４Ｃ２Ｐタイアップ
媒体費３２０万円+制作費８０万円＝定価４００万円

→３２０万円（制作費込み）

＜お問い合わせ先＞＜お問い合わせ先＞

平嶋昌彦m-hirashima@kobunsha.com

海老沢朋也 t-ebisawa@kobunsha.com

㈱光文社 広告局広告部
TEL：03-5395-8120 FAX:03-3942-2175

担当

発行部数１３．２万部
引き続き実売部数
絶好調です！

編集ページ・公式ＨＰ連動企画編集ページ・公式ＨＰ連動企画

○関連編集ページにて、ご出稿商品をご紹介いたします。
「この冬「Mart」がオススメする、ボーナスで買いたいもの（仮）」のようなテーマで、ボーナス商戦を
見据えた推奨商品を特集します。（２Ｐ程度）その中でご出稿商品をご紹介させていただきます。

企画の性質上4C2P タイアップでの
ご出稿にてお受けさせていただきます。

広告連動特集企画も随時予定しております。

１０月：パスタ・イタリアン
１１月：鍋
１２月：大掃除

＜当該企画概要＞＜当該企画概要＞

＜想定商材・カテゴリー＞＜想定商材・カテゴリー＞

●自動車
●家電全般（特に白モノ、デジカメ・プリンター等）
●金融商品
●住宅関連

●旅行関連
●時計・宝飾品

etc …

１１／２８売
１月号

１１／２８売
１月号


